VETTURE IBRIDE E ELETTRICHE —
TU COSA NE PENSI?

17 novembre 2020

/

Iete
Methodos

Marketing Strategico & Operativo



METODOLOGIA

OQO000O

RILEVAZIONE 524 RISPONDENTI TUTTE REGIONI 70% UOMO ETA 35-65 ANNI
CAWI & . 30% DONNA

-

6% 1% 10%
2%
- 30-44
47%
6%
1% 45-60
4% 43%
2%




QUALE MEZZO DI TRASPORTO PREFERISCI UTILIZZARE PER 1 TUOI
SPOSTAMENTI ABITUALI?
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= Oltre 7 su 10 scelgono 'auto personale
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ACQUISTERESTI UN'AUTO S| PERCHE?
IBRIDA?
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Oltre 9 su 10 acquisterebbero un ibrido
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QUANTO E IMPORTANTE PER TE PROVARE L'AUTO PRIMA
DELL'ACQUISTO?
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= 9 su 10 vogliono provare I'auto prima dell’acquisto
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DOVE PREFERISCI EFFETTUARE IL TEST DRIVE DELL'AUTO DI TUO
INTERESSE?
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" Quasi 9 su 10 preferiscono recarsi in
concessionaria per provare I'auto
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HAI MA1 GUIDATO SE SI CHE IMPRESSIONE HAI u
UN'AUTO IBRIDA? AVUTO? Risposte ol 279
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= 7 su 10 non hanno mai guidato un ibrido
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CONOSCI IL MILD HYBRID-FULL HYBRID E
PLUG-IN HYBRID?
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=  Non conoscono le
caratteristiche distintive del

full /mild /plug-in hybrid

16%

%
Arete Molto Abbastanza Poco Per nulla Risposte 512

Methodos L . . . . . . . . AN L P
Marketing Strategico & Operativo Il contenuto del documento & strettamente riservato e protetto da copyright, ogni riproduzione o utilizzo non autorizzato dei contenuti in esso esposti sard perseguibile a termini di legge.

10




‘ QUANTO SEI DISPOSTO A PAGARE IN PIU PER
| (ON QUALE MOD‘,\“”(\)? UNA VETTURA IBRIDA RISPETTO AD UNA
ACQUISTERESTI L'AUTO: VETTURA CON MOTORE TERMICO?
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KEY FINDINGS

1. L'auto personale si conferma il mezzo di trasporto preferito
. Oltre 9 su 10 acquisterebbero vetture ibride e quasi 9 su 10 vetture elettriche

Il principale motivo di acquisto & di carattere sociale «per non inquinare»

Eow N

Il principale motivo di mancato acquisto dell’ibrido & legato al pricing. Per

I’elettrico quasi 1 su 2 manifesta perplessita legate alle batterie (tempi di carica,

colonnina, autonomia)

5. Per 9 su 10l Test Drive & determinante ai fini della decisione di acquisto. 9 su
10 preferiscono recarsi in concessionaria per il Test Drive.

6. Non conoscono le caratteristiche dei motori full/mild/plug-in hybrid

7. 2 su 3 sono disposti a pagare fino al 10% in piv per acquistare una vettura

elettrificata
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